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ASISTENCIA 


(Ingresa a Sala la delegación representante de la 
Asociación del personal de SUDAMTEX) 


SEÑOR PRESIDENTE.- La. Comisión da la bienvenida a los 
representantes de la Asociación del Personal de SUNAMTEX a 
quienes recibimos a efectos de escuchar la información que 
nos puedan proporcionar. 


SEÑOR PURCHERT.- Ocupo la Presidencia de nuestra Asociación 
en virtud de un mandato que ya está llegando a su fin. 


Agradezco a los señores Senadores el escucharnos, porque 
entiendo que nuestra problemática se debe tratar a nivel 


político. En realidad, se viene dando un achicamienlo de 


nuestras fuentes de trabajo; si bien SUDAMTEX ba ampliado su 


tecnología, actualmente muchos compañeros han sido enviados . 


al Seguro de Paro, en virtud de que las importaciones de 
productos textiles han superado nuestra producción y ventas 
en el mercado interno. 


Ante esta situación, la empresa alega que el mercado 
brasileño es buen receptor de los productos de SUNAMTEX, pero 
en este momentó se han enlentecido bastante las permisos de 
exportación hacia Brasil. A este respecto, el señor Omodey 
va a aportar una gráfica donde figuran todos los datos 
concretos. 


SEÑOR OMODEY.- Queremos trasmitir a los señores Senadores 
cuál es Ja situación actual de la empresa y la pratección que 
solicitamos. 


A la fecha, tenemos ?2 compañeros en el seguro de paro; 
42 de ellos fueron enviados en el mes de marzo y el resto en 
abril, con lo que se agudizó el problema, que en realidad 
consiste en dificultades en la comercialización. Hemos tenido 
mucho diálogo con la empresa y analizamos --después lo podrán 
apreciar en la carpeta-- la baja prolección que se da a las 
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importaciones. Además, como ya dijimos, existe una 
competencia desleal, principalmente con Brasil, país con el 
cual se comercializaba muchas telas. También consideramos el 
tema de los combustibles y de la energía, puesto que con el 
precio que se le cobra a la empresa por el "fuel oil", ésta 
no puede competir con los costos en Argentina y Brasil. 


En Ja carpeta que hemos dejado. figuran= algunas 
soluciones que planteamos a los problemas coyunturales, como 
por ejemplo el de un sistema de precios mínimos, -un fuerte 
incremento de subfacturación y erróneas declaraciones de 
origen y disposición arancelaria, el establecimiento pór 
parte de Brasil de medidas para-arancelarias y arancelarias 
que han generado un deterioro significativo en el flujo 
exportador --como ser, una modificación del plazo de validez 
de las guías de importación, reduciéndo!lo de 90 a 60 días y 
eliminando la posibilidad de su renovación automática--, la 
exigencia del pago de 30 días por parte de una serie de 
disposiciones textiles, .lo que nos deja totalmente fuera de 
competencia frente a oferentes locales, un sistema 
destructivo que emana de los Ministerios y del Banco Central 
que enlentece y entotpece las gestiones de importación, el 
mantenimiento de los, tejidos de lana dentro del régimen de 
adecuación, gravándolos onerosamente, etcétera. Frente a 
todos estos problemas, la empresa propone soluciones --que 
nos beneficiarían si se pudieran llevar a cabo--, entre las 
que se encuentran un adecuado sistema de protección contra 
prácticas desleales de comercio con precios mínimos de 
exportación, que contemplen valores adecuados ' de 
transformación con el fin de terminar con las distorsiones 
provocadas en el mercado interno, la urgente sanción de un 
régimen legal que ampare. la fijación de precios de 
exportación por la Aduana, la creación de un instrumento ágil 
con inversión de la carga de la prueba lo que permitirá un 
adecuado contralor de las prácticas desleales de comercio -- 
como puede ser el "dumping"--, una urgente negociación con 
Brasil de modo de eliminar los requerimientos de guías de 
importación dentro del MERCOSUR, la eliminación de 
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requerimientos del pago a 30 días para productos textiles 
provenientes del Uruguay con el fin de facilitar la 
competencia, la eliminación de los tejidos de lana del 
régimen de adecuación llevando su arancel a cero, la revisión 
de los mecanismos de fomento a las exportaciones para lograr 
neutralizar los efectos perniciosos de la inflación del costo 
en moneda constante, etcétera. 


En lo que tiene que ver con el "fuel oil”, la.empresa 
ha iniciado conversaciones con el Mimisterio de Industria, 
Energía y Minería para que SUDAMTEX entre dentro del régimen 
de grandes consumidores y tenga acceso al precio de ese 
combustible aplicado en Argentina y Brasil, pero aún no se 
ha obtenido una respuesta. Cabe aclarar que se consumen 
40,000 litros diarios pero se debé pagar una diferencia de 
aproximadamente USS 30 por tonelada, o sea, más que nuestros 
socios comerciales. Esto representa U$S 432.000 adicionales 
sobre el costo anual. Por otra parte, se han invertido U$S 
500.000 para recibir una fuerza motriz en 30.000 watts en 
lugar de 6.000. El costo ha bajado pero aún tenemos 


desventajas en cuanto Argentina. y Brasil porque estos países, 


ya sea en forma explícita o implícita, tienen regímenes de 
promoción que otorgan precios más competitivos.» Pero para 
ello sería necesario aprobar eh forma urgente un proyecto de 
ley que se encuentra desde hace tiempo a estudio de la Cámara 
de Representantes, mediante el cual se establece un marco 
regulador para el suministro de energía. 


En resumen, queremos decir que como defensores de 
nuestros compañeros, estamos preocupados por las fuentes de 
trabajo. Tenemos una muy buena relación con la empresa; desde 


hace 50 años SSUDAMTEX está funcionando sin haber tenido una 
hora de detención. Ultimamente la empresa ha invertido USS .. 


20:000.000 en tecnología, o sea que se podría decir que están 
dadas todas las condiciones como para solucionar los 
problemas: tecnología, personal y capacitación, puesto que 
se ha dado un curso sobre calidad total a los cfeclos de 
poder competir a nivel mundial. Inclusive, en 1995 se llegó 
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a tener a 826 personas en un sistema de- trabajo continuo 
durante 7 días. Pero ahora se tuvo que reducir el personal 
debido a que no podemos comercializar. 


Concretamente, solicitamos que Jos señores Senadores 
analicen la situación y traten de encontrar alguna solución, 
por lo menos en Jo que tiene ver con la protección a las 
importaciones, puesto que están entrando muchos productes con 
bajos aranceles. Un ejemplo de la protección mínima que 
existe actualmente es el de los trajes. que están protegidos 
por US$ 14, lo que constituye aproximadamente $ 100, cifra 
totalmente ridícula puesto que nadie puede adquirir un traje 
por Ese precio. : 


Eolo se puede apreciar, la" situación está bastante 


difícil y esperamos que se pueda encontrar una pronta salida 
tanto para nosotros como para la empresa, 


SEÑOR HURTEZA.- Siempre hemos sido los fusibles de la empresa 
y hemos tratado de que nuestros compañeros no tomeg a mal las 


dificultades que ocurren, explicándoselas de la me) nera 
posible. Afortunadamente, la gente comprende lo dramático de 
la situación. . 


En. cuanto al comentario que realizó mi compañero. luego 
de llegar a 850 personas, en el mes de octubre Rrasil impone 
una traba de protección hacia sus productos textiles en el 


sentido de cupos de licitación de préstamos. Es decir que 


obliga a los compradores de tela --en este caso el mayor 
productor era SUDAMTEX-- a licitar ruedas de préstamos. 
Entonces, antes el comprador contaba con el dinero, pero como 


en octubre Brasil colocó esa traba, obligó a 20 6 30 - 


compradores a licitar un préstamo. Como consecuencia de ello 
aproximadamente 29 compradores quedaron para atrás y se tarda 
más o menos tres meses en habilitar otro préstamo, sin 
siquiera tener la seguridad de que va a salir otro comprador, 
ya que podría ser el mismo. Este incidente fue el que más nos 
perjudicó, puesto que en la actualidad podríamos estar 
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trabajando las 850 personas.- 


SEÑOR OMODEY.- En la carpeta figura una gráfica de tejidos 
y prendas que se mantuvo constante desde 1994 en U$S 
120:000.000. Si no me equivoco, en el correr de 1995 la 
empresa facturó alrededor de U$S 36:000.000. Si Sudamtex 
facturó U$S 36:000.000 y se importó por valor de 
U$S 120:000.00, quiere decir que par lo menos dos empresas 
más podrían estar operando si se impusiera algún tipo de 
traba. En el período 1990-1994. las  imporlaciones de 
vestimentas aumentaron 1323%, 


SEÑOR HURTEZA.- Voy a agregar una referencia a obra carga que 
está sufriendo Sudamtex, que es Ja contribución. Sudamtex 
pagó por este concepto U$S 100.600 en 1995, para una planta 
de 44.000,metros cuadrados edificados. Por su parte. FANAPEL, 
con 40.000 metros cuadrados edificados y 13 padrones en la 
ciudad de Juan Lacaze, pagó U$S 25.508. 


Daré algunos datos comparativos desde 1986. En ese año 
FUNSA pagó $ 1:103.000 de contribución, mientras que Sudamtex 
pagó $14:616.000. z 


En 1987, la empresa Campomar, con 74,000 metros 
cuadrados edificados, pagó  $1:086.000;  FANAPEL' pagó 
$1:800.000, y Sudamtex aboná $ 19:910,000. 


En 1994, Fábricas Nacionales de Cerveza, con 90.000 
metros cuadrados edificados, pagó U$S 25.000, mientras 
Sudamtex debió abonar U$S 100.500. 


Pese a que la empresa realizó gestiones por este lema 
ante la Intendencia Municipal, no tuvo éxito. 


SEÑOR IRURTIA.- Quisiera saber, en primer lugar, si el stock 


de Sudamtex, que tenemos “entendido es alto, continúa 
aumentando. 
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En segundo término, con respecto a estos 32 nuevos 
funcionarios que han pasado a seguro de paro, ¿se vislumbra 
que este procedimiento va a continuar? 


SEÑOR OMODEY.- El stock se mantiene en 3:000.000 de metros 
de telas, con tendencia a incrementarse. Actualmente, se está 
trabajando con pedidos puntuales. 


En cuanto a la segunda pregunta, crecmos yue pueda haber 
estabilidad por uno o dos meses más, pero quizás el problema 
pueda agudizarse en el futuro. 


Sin embargo, nuestra preocupación fundamental tiene que 
ver con el stock de 3:000.000 de metros: de telas que tiene 
la empresa desde hace varios meses , lo que equivale, 
aproximadamente, a seis meses de trabajo al ritmo actual. 


SEÑOR ASTORI.- En las solucienes que se "proponen, .que 
comparto totaimente --estas son materias que venimos 
discutiendo en esta Comisión desde el año pasado, y no sólo 
respecto a Sudamtex, sino.a toda la.industria textil--, se 
mencionan, en el numeral 1, los precios mínimos de 
exportación y los precios de exportación realistas. Mi 
pregunta es a qué se están refiriendo exactamente con la 
expresión precios de exportación y cuá] es el objetivo. El 
precio mínimo de exportación es un precio que se utiliza a 
los efectos del control del ingreso de la mercadería 
importada para el pago de tributos, y sobre todo para evitar 
las prácticas desleales de comercio. ¿A qué se refieren 
cuando hablan de precios de exporlación realistas? 


SEÑOR OMODEY.-Estos precios no se ajustan para poder competir 
con Brasil y Argentina y no son reales porque, según las 
conversaciones que hemos mantenido con la empresa, los costos 
son mayores. Por ejemplo, están ingresando al país camisas 
por $20 o $30, mientras que las fabricadas por Sudamtex 
pueden valer $120. 
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SEÑOR ASTORI.- Comprendo perfectamente la situación. pero 
cuando se incluye esta afirmación en la soiución propuesta. 
¿Se sugiere que la empresa fije otros precios de exportación? 


SEÑOR OMODEY.- Pienso que no debe ser Ja empresa la que fije 
el precio de exportación, porque éste debe regir para loda 
la industria textil. , 

. La 
SEÑOR ASTORI.- Concretamente, ¿se refieren a la fijación de 
este precio mínimo por parte del Estado? 


SEÑOR OMODEY.- Exactamente; según lo manifestado por los 
representantes de la empresa, el precio vigente es muy bajo, 

SEÑOR HURTEZA.- Voy a aportar algunas cifra . La tela que. 
está. ingresando al Uruguay tiene un precio de USS 0.86; la 
de Sudamtex no puede bajar de U$S 2,84. 


SEÑOR PRESIDENTE.- Agradecemos la- información que nos han - 
proporcionado nuestros visitantes,la tomaremos en cuenta, 
distribuiremos la documentación que se nos ha hecho llegar 
y nos pondremos a trabajar BoREs este tema, manteniéndolos 
informados. 


((Se retira de Sala la delegación de representantes de 
la Asociación del Personal de Sudamtex Uruguay) 


(Se suspende la toma de la versión taquigráfica) 
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SITUACION ACTUAL ' 


Sudamtex de Uruguay SA. cumplió 50 años liderando la industria textil uruguaya de terio 
sintéticos. A A 


Ds o 


Es además el sciionissa principal en Politios Unigiiyos SA siendo la principal filial del Grupo 
Sudamtex (empresa multinacional latinoamericana) en el.Cono Sur. 


En 1980, el 5% de su facturación se destinaba al mercado de exportación Hoy gracias a un adecuado 
plan de reconversión y mejora de la productividad, 55% de su facturación se destina a mercados 
extemos. Esta reconversión incluyó la incorporación en el aho 1985 de una linea de tejidos de lana 
muy bien recibidos por los mercados europeos y regionales y una mejora de productividad de 77% 
¡parando de.5.300 mus /perscna alo 8 9.400 mes-/peraoos alo. 


Sudamiex sporta al Estado USS 14 millones anuales sobre una facturación neta de USS 36 millones, 
no habiendo solicitado jamás, ni obtenido beneficios a través de refinanciaciones de obligaciones 
tributarias, de seguridad socia) o endeudamientos financieros, empleando 867 (diciembre 1995) 
personas qué representan el verdadero motor económico de la Ciudad de Colonia y mantiene un 
record único para la industria del Uruguay, pues no ha tenido a lo largo de 50 años detención alguna 
de fu actividad por conilictos laborales propios o nacionales 


NUEVAS INVERSIONES POR USS 24 MILLONES 


En 1993 Sudamtex lanza su arabicioso proyecto Sudamtex 2000 consistente en una inversión de US$ 
20 millones escalonada a lo largo de 30 meses con el objetivo de ampliar su capacidad productiva en 
47% ( de 8.5 millones de metros anuales a 12.5 millones de metros anuales), llevar su facturación por 
exportación de 55% a 80% del total anual facturado, generar uns modernización completa de su faz 5 
productiva e implementar a través de un intenso plan de capacitación del personal, la metodologia 
de la Calidad Total. Al mismo tiempo Polimeros Uruguayos está realizando inversiones por US$ 4 
millones en una nueva linea de fibra de poliester orjentada en su totalidad para la exportación. 
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PROBLEMAS DE COYUNTURA 


1) Distorsión del mercado interno generado por la existencia de competencia externa desleal en un 
marco de protección inadecuada, lo que afecta seriamente los planes de crecimiento en el mercado 
exportador, pues para ello es esencia] contar con un mercado local sano.. Basta analizar el siguiente * 
cuadro que evidencia el daño producido: 


j 1980 * 1994 1995 
Importación tejidos (US año) 4.700.000 43.500.000 49.223.618 
Importación prendas (US$ año) 003,000 64,943,000 56,897,176 
TOTAL (USS año) 5703.00 108.443.080 106.120.794 

. SS (Fuente: URUNET) 


a) Un sistema de precios minimos de exportación (PME), reglumentados por el Decreto 315/93 
y fijados por la Comisión de Aplicación del Decreto 315/93, totalmente inoperante puesto que 
los precios fijados para tejidos no contemplan los costos correspondientes a economias de 


mercado y los precios fjados para vestimenta toman valores tan bajos de transformación que 
rayan en lo irrisorio. ó 


b) AMIA A A 
arancelaria, alentadas por la resolución emanada del Ministerio de Economía y Finanzas del 29 
de setiembre de 1995, pues los niveles fijados por PME y recargos móviles alientan esta 
práctica, así como el desvio de productos por posiciones arancelearias no incluidas en el sistema. 


2) Establecimiento por parte de Brasil de medidas pararancelarias y arancelarias que han generado 
un deterioro significativo del fujo exportador. Entre ellas cabe citar: 


- Modificación de los plazos de validez de las Guias de Importación reduciendo de 90 a 60 dias 
y eliminando la posibilidad de su renovación automática. 

- Exigencia de pago a 30 días de una serie de posiciones textiles, que nos dejan totalmente fuera 
de competencia versus oferentes locales. 
- Un sistema de instructivos que emanen de los ministerios y Banco Central que continuamente 
enlentecen y entorpecen las gestiones de importación. 
- ld OS SS 
onerosamente. 
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3) Una fuerte pérdida de compentividad producida por el desfasaje entre tipo de cambio e inflación 
interna que ha generado en los últimos cinco años un encarecimiento de costos, a moneda 
constante, en el orden de 90%. Como dura medida de ajuste, Sudamtex ha establecido hace ya cierto 
tiemyo una politica de actualización salarial basada en la devaluación del peso sobre el dólar 
americano para tratar de reducir la suba de sus costos de producción. 


Esta situación se ha visto agravada por los comportamientos de dos mercados extemos de suma 
importancia pesa la empresa, el MCE, quien a partir de enero de 1995 ha impuesto un arancel de entre 
10,5 y 12% a los productos de lana provenientes del Uruguay, ya que retiró al pais del Sistema 
General de Preferencias (SGP) y la crisis financiera de Méjico, que ha vuelto po competitivo Jos 


productos textiles uruguayos en ese mercado. 

4 Un inadecuado fimema de fomento a las exportaciones «Cabe citar como ejemplo que nuestro 

socio del Mercosur, Argentina, reembolss a sus exportaciones extrazona con una devolución 
al srancel de importación (11% para tejidos y 15% para vestimenta), además de cubrir 

el 75% de los gastos de viaje generados en el exterior asi como un porcentaje equivalente de les 

. SOLUCIONES REQUERIDAS : 

1) Un adecuado aistema de protección contra prácticas desicales de comercio con precios minimos 


de exportación (PME) y precios de exportación (PE) realistas que contemplen valores adecuados de 
transformación, con el fin de solucionar las distorsiones provocadas en el mercado interbo. 


2) Urgente sanción de un régimen legal que ampare la fijación de Precios de Exportación (PE) por 
la Aduana. 
3) La creación de un instrumento ágil y adecuado que, con inversión de la carga de la prueba, permita 
un adecuado contralor sobre las prácticas deseales de comercio (dumping, sub-facturación, 
triangulación, etc.) 
4) Urgente negociación con Brasil pará que: 
a) Se eúmminen los requerimientos de Guia de Imporiación para importaciones intramercosur. 
b) A A O A 
Uruguay. 
c) Eliminación de los tejidos de lana del régimen de adecuación, llevando su arancel a cero. 


5) Revisión de las mecanismos de fomento a las exportaciones para que a través de los mismos se 
Jogre neutralizar Jos efectos perniciosos de la inflación de costos en moneda constante. 
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6) Elmuuación del monopolio de surtunistro de electncidad y combustibles para permitir un 
abaste: imiento competitivo 


a) Fuel Oij - Hemos iniciado conversaciones con el Ministerio de Industrias y Energia para 
que, dentro del régimen de grandes consumidores, Sudamtex tenga acceso al precio de fuel-oil 
que aplican Argentina y Brasil (sin respuesta aun). Consumimos 40.000 litros diarios de este 
combustible pero debemos pagar una diferencia de aproximadamente USS 30 por tonelada, más 
que nuestros socios comerciales Representa USS 432.000 de mayor costo anual 


b) Energia comprada a UTE - Invertimos USS 506.000 para recibir fuerza motriz en 30.000 
volts en lugar de 6.000. El costo ha bajado, pero aun tenemos desventajas con Argentina y 
Brasil porque estos paises, ya sea en forma explicita o implícita, tienen regimenes de promoción 
que otorgan precios más competitivos. Para eso es necesario que se apruebe urgentemente el 
ropero de ly que em hace Hempo ¡es Diputados: en,elica ss estiblece un tnarco reglidor 
para el suministro de enerpia. 


7 Exoneración del 60% de aportes pátronales a la Seguridad Social sobre todos los productos que *. 


se exportan (carta presentada al Ministerio de Industrias y Energia el 23 de febrero de 1996). 
Argentina aplica exoneración de hasta un 85%, dependiendo de la distancia y la zona donde se radica 
la industria. 


8) Reducción del impuesto al Patrimonio para todas las empresas radicadas en el interior del país. 
Esta bonificación existia hasta 1992 y fue eliminada posteriormente pos la Ley de Rendición de 
Cuentas, año 1991, No. 16320 con vigencia al 1.1.93. Su objetivo era la radicación-en el interior de 
industrias, con un claro sentido de descentralización indústrial. El Poder Ejecutivo tiene facultades 
para la aplicación de este estinmlo, otorgado por la última Lev de L presupuesto, No. 16736 del 5.196, 
Articulo No: 672.. 


9) Una mejora del magro nivel de devolución de impuestos indirectos a las exportaciones, hoy en 
aproximadamente 2.5%. En setiembre de 1994 se presentaron al Ministerio de Economia 
paramétricas de costos de los productos de exportación con el objetivo de mejorar la competitividad 
de los mismos. Hoy a 13 meses de esa presentación no se ha ejecutado nada. 
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Anmentá la afería y | República AFAD SA ya 
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Precios al público pudieron subir menos 


En algunos rubros como en la vestimenta, los valores aumentaron muy por encima del 
incremento que registró el costo para los importadores 
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Opinión y Análisis 


Vrererorrrtrcrromrsiy ás 


por Michete Santo 

Haceunper de semanas y 
Kon motivo del mensaje diri- 
oido a la ciudadania al cum- 
plirse el primer año de su 
rnandato, el Dr Sanguinetti 
señaló que el fenómeno del 
“atrasocambiario"habiades- 
aparecido casi que por ante 
de magia, señalando que 
este habia sido uno de los 
Jogos fundamentales de su 
primer año de gestión, 

Este semana y ante tas 
críticas recibidas del sector 
industrial durante la vista a 
una planta papelera. el mi- 
mstrc del ramo —Cr Sin. 
grr-—- volvió a reterirse al 
tema señalando ante dichos 
reciamos que del tema del 
altas» cambiario ya nc se 
hablaba más. porque el mis- 
mo -- 5 alguna vez er'stió— 
desde s+ctiembre del año 
pasado ya no existe 

Con 'wdo el respeto que 
nos "rerecen tanto el presi. 
dente de la Aepublica como 
el miwetro de Industria, de- 
bemos señalar que están 
profundamente equivocados 
y quesiesees eldiagnóstico 
con elque está habajando el 
gobierno (lo cual aparece 
corroborado en el hecho de 
queseestáproysctandouna 
inflación igual al riimo de 
devaluación para este año 
1996. por lo que implicita- 
mente se busca mantener 
los actuales niveles de pre- 
cios internos endólares), las 
perspectivas de 
y id pres de la 


economia se verán serla- 
mente resentidas 

Vayamos por partes La 
afirmaciónoficialde quedes- 
de setiembre del año pasa- 
dy el atraso cambiario no 
existe, se basa en el hecho 
de que en tos últimos seis 
meses la inflación domésti- 
ca ha estado levemente por 
debajo del ritmo de devalua- 
ción, ya que mientras que 
ésta ha sido de 12.6% en él 
período setiembre '95-tabra- 
ro 96, etIPC aumentó 11.6% 
pe elas mua Elo 
implicó quela inflación domés- 
tica ro Dc 
Se COME | 
Pda o ario 
ció y en los hechos lue leve- 
menle negativa 

Lo que esta situación indi- 
ca. en el mejor delos casos, 
es que el problema del atra- 
so cambiaria ha dejado de 
eagravarse, perodeahia af- 
mar que el mismo se ha ter- 
minado hay mucha distan- 
cia Es como el caso de um 


enfermo en estado tebrit al 


que de repente le deja de 
Subir la fiebre: el hecho de 
Que ésta se mantenga esta: 
bilizada en una temperatura 
de 40 grados no implica en 
absoluto que el enfermo se 
brida feria El esté sano. 

Algo similar le ocurre a la 
economia uruguaya. Asi 


como nuestro hipotético en- 
termo se curaria cuando su 
temperalura vuelva al nivel 
normal de 36 5 grados. tam- 
biénelalrasocambiario elec- 
tivamente dejará de ser un 
p:oblema para nuestro país 
cuando los precios y costos 
en dólares tengan una re- 
ducción significativa, en el 
o: 


tida dependerá de pp mag- 
nitud de la delación que se 
seguirá importando desdela 
” 


lo más importante es 
que aun a reducción de.ta 
inflación en dólares de los 
últimos seis meses —e in- 
cluso del último año— está 
escondiendo cambios de 
precios relativos muy Impor- 
tantes y que almenos desde 
el punto de vista ecónómico 
son mucho más relevantes 
para hablar del fin o no del 


de la infla 


4% 


La historia es parecida vi 
analizamos el comporla- 
miento en los últimos doce 
meses, donde mientras que 
el IPC aumentó 33,6%, los 

recios de log “Afimentos y 

7 y de "Vestimenta y 
Cslzado” crecieron 26,1% y 
20,5% respectivamente. al 


Pero más añá de las cltras 
especificas, tanto en el úNl- 
moño como en os úimos 
sels meses y concomitante- 
mente a la reducción del ri- 
mo de inflación, se diounnue- 
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¿Problema solucionado? 


vodeteriorodelos preciostan- 
sables en términos de los no 
transables, que es la medida 
más relevante de la competl- 
tividad yla variable clave para 
determinar to asignación de 
recursos en la economia, 

El que este nuevo delerlo- 
ro de precios relativos de los 
bienes transables se haya 
Sado a niveles absolutos de 
infisción menores alos de años 
anteriores, se explica en porte 
por el cambio en el Arta 
regional, y en parte . 
buirse a !a reducción del 

io fiscal! h 
a en el año pasado, aun- 
que la misma forma en que 
selogró dicha mejora fiscala 
base de un muy fuerte ay- 
mento delas tarifas públicas 
contribuyó al nuevo deterio- 
rode: ¡para los 
sectores productores de 
dienes transables. 

Es cierto que el gobierno 
intentó corregir en parte di- 
cho deterioro con medidas 
tales como le reducción de 


k se apo- 
tenrápidamente ante el man. 
tenimiento de los problemas 
de tordo. 


estecontexo, procla- 
mar el fin del problema del 
slreso cambiario desde se. 
fiembre delaño pasado apa. 
rece como un acto de exce- 
sivo voluntarismo, 

El actual nivel de tipo de 
cambio seal constituye un 
cepo muy significativo para el 
funcionamiento fdo de la 
economia, que junto con el 
“salvavidas de plomo” que 
constituye el enonne e meñ- 
ciente gasto público actual, 
está volviendo ceda vez más 
difícilla posibilidad de que el 
sector privado pueda man- 
tenerse a ole, nique hablar 
de crecer a ritmo acelerado. 

Noexiste en elmundo nin- 
guna economia pequeña y 
abierta que haya podido cre- 
cer de manera acelerada y 
sostenida abase de acumu- 
lar atraso cambiarlo y au- 
mentos permanentes del 
gasto púl sobre las es- 
paldas del sector privado. 
Mientras no reconozCamos 


esta dura apor lo 
que igplica en té de 
tanecesidadde un muy fuer- 


te ajuste estructural interno 
de ta economin-—, se; >- 
mos con la arraigada COs- 
tumbre uruguaya de conti- 
nusr “arrastrámonos por el 
barro”. replando mientras 
que el resto del mundo mas- 
cha a.paso cada vez más 
cada 
de la 
posibifidad de acceder a m)- 
veles superiores de progre- 
so y bienestar. 
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Apertura, ¿fiesta de comerciantes? 


Por Juro DE Brun / 
Oe,la redacción de El Observador 


hn igma de discusión recu: 

rente de los últimos años en 
Uruguay ha s100 el de ¡as va- 
naciones de los precios relauvos 


Cuanto suben los precios al consu ' 


MO respecto al dólar o respecto de 
dos precios al por mayor cdistimtas 
versiones de lo que suele conside» 
rarse “atraso camorano”). los sala» 
mos respecto de los precros al con- 
sumo (lo que generalmente se 
Genomuna “salano rea)”: o respecto 
al ádlar y así sucesivamente 

En 10s últemos tempos ha co- 
menzado a extenderse es» discusión 


al comportamiento de rubros más | 
especificos de la canasta familiar * 


En puruculaz. ds brecha entre la va- 
nacion cel indice de Precios al Con 
sumo IPC. que mude precros de los 
productos en la etapa munonista o al 
consumusor) y lo de os Precios al 
por Mayor de Progucios Nacionales 
FIPMN. que comempla precios. pre- 


Pero ade: 
MáS, aunque se | sos 
haga un cálevio ¡ 
más depurado. | eos 
como el de la 
¡008 de este dis- | 1 
| mo del día de 
ave. ysecom | 
: paren bienes | a 
con bienes, es 
pecsalmente los | aso 
incluidos en 
e 
mm 
se 


, Servicio de 1n- 
¡ vermediación. Y | 
¡ si duda de la 


¡ Stíbdad de ese 


periencia de- 
Muestra es que. 
efectivamente. 
cuanto mayor 
es la apertura 
menor es el ni- 
vel de los pre- 
cros al consu- 
MO, fespecto de 
lo que serian en 
otras condicio- 
nes. Y esto de 
“las otras con- 
diciones” hay 
que tenerlo en 
Cuenta, pues úe- 
ne que vez con 
lo que deciamos 
más arriba so- 
bre el margen 
de intermedia- 
ción entre la 
etapa mayoris- 
'a y minorista 


a 505 para financiar cuatro snoOppmgs 
Cemer y cemenares oe removelacio: 
nes en locales comerciaies?.. Age: 

y Más, est margen 0 intermediación 
no sólo incluye beneficros de! ec 
merciarke, sano también salanos. Si 
el margen no creciera. el empleo del 

1 sector no hubrerz aumentado absor- 

* biendo pare de la caída del empieo 

en la adusina. Tampoco se ¡usufi- 

| caría el mavor crecimento de hos 

¡ Salanos del sector comercio respes- 

| 10 de oras sectores de ja ecomoma 

3 Por ejemplo. los precsos de rm 

| portación de sexules crecieron 

| 3726 desde 1990 + los precios al 
| consumo de vesiment lo hicieron 
enel orden del 600% Pero los «ali» 
nos del sector COMercro aumento- 
700 en el mismo lapso un 7455 
¿Qué mubrera pasado sn aperto- 

y FA pero cor “boom” de consumo”? 
Que los precios de wxtiles importa 
dos en depósno hubreran crecido un 


» 


cisamente en la etapa mavonsta). | servicio. compare los tiempos de 
suele se: atribuida a un commuo | hacer compras ente ir a uy supér- 


esas mayonsta'o minorista empie- | Durante los úlumos años Uruguay | 422% y mo un 372% (como lo hi 
zan a perder semido, Por ejemplo. | tuvo un enorme crecimiento en la | cieron Jos precios CIF) y emonces 


crecarmento del “margen de imer- 
MEdIaciOn”. que MO es OLA COSA que 
el valor agregado entre: la eapo ma- 
yonsu y la minonsia en la cadena 
de comercialización 

Ex otwo que la comparación 
'¡pruesa encre los indices IPC y IPMN 
tiene enormes dificultades como 
para ser atribuida puramente a un 
problema de margen de comercial. 
zación Ence ctas cosas. porque el 
IPC incluye numerosos servicios 
que mo están presentes en el IPMN, 
como tramponc, salud, educación y 
Pasauempos. que segun como evo- 
lucione la demanda mierna pueden 
tener Mayores O menores crecimen- 
10" de precsor que el promedio de la 
e-onomia. 


! mercado o recorrer la feria para 
| comprar verduras: de alí is a una 
planta industrial para comprar la le- | 
| che, de alif a una Séboca de pastas, 
Í sella lo panadería de allí uns 
| Shacinería o ¡na camicería y aal 
Cesivasmemte. e 
El pumo es que la carne siempre 
les came, pero mo es el másmo pro- 
| deio una res en un gancho del fri- 
orífico que un wozo de lomo en la 
camicetía Y lo que diferencia am» 
box productos, más que el conteni- 
de, ex el servicio a) consumidor, 
Una vez que esto resulta claro, 
las comparaciones que a veces se 
hacen con cien mmencronalidad en- 


¡ "la evolución de los precios de | 
crerias cmtegorías de bienes en las + 


se ho comenzado a escuchar por ¡ demanda de consumo. Esto permr ¡loz precios al consumo hubieran 


parte de los indurriales que la sper- 
tura comercial nq beneficia al con- 


wy una fuene expansión de; sector 
comercio. pues la demanda por ese 


srmidor porque el imponador o el | servicio de intermediación creció 


comerciame se apropian del mas. 
gen. sin reducir el precio. La nes- 


bre lo acividad de importar, si yn 
operador £c apropia de mirgenes |- 


De todos modos. lo que le-ex- 


1amo, no es de exuañar que el pre- 
cio al consumo crezca más que los 
precios al por mayor, pues el sector 
de intermediación pe Liens que e2- 
pandar ame la seña) que recibe del 
mescado. Pero eso no implica la 
apropsación de una renta monopóli- 
ca o una explowación del imerme- 
Gano al comumidor. 

Ese mayor margen es lo que 


cado de iermediación y lo que es 
tumula inversiones en este bector 
(de dónde saberon. si no. los recur. 


del 600%. Por elto. el consumidor 


| Seco en el encon del 670% y 00 
Le benefició con la epertura. Y si no 


Juro con el mayor consumo. Por lo | hubiera Comperencia en el sector y 


la reducción de aranceles sirviera 
sólo para incremenur las wulidades 
de los comerciantes, no hubiera ha- 
bido estímulos para elecuwar mvezr- 
sones de la magramd de las realiza 
das ni para incrementar salanos y 
empleo en la forma que se hizo en 
Jos úhimos años. 

De esa ivernión membién se be- 
mefició el consumidor. adernás de La 


| txorbicamtes essimulani la entrada | aurse nuevos compeudores al mer- | rebaja arancciaria. Y por ello estuvo 
¡ de nvales que rápidamene los bars, ¡ 


| Uspueno 3 pagar más. lo que en 
| Parte recoge la discrepancia ene 
hos distumnos Índaces de precio 


EL OBSERVADOR 


Adeologla económica 
$ Pena 


Señor director: 
Nos cabe duda que en los últimos 
SO año< el mendo ha asistido al 
fracaso de dos teoríñir ecomómi- 
cas el mercado y los factores de 
producción dirigidos y aclmiinis- 
trador por el Extarlo (marxismo) 
y el modelo de <ustitución de im- 
portaciones En ambos casus «e 
hon etorito millones de Mncar 
probando y justificando la val 
der de estar doctrinas, aparecien- 
de un factor común entre todos 
los escritos: a amedida que más 
+isible se hh; <a fracaso, más 
alefencdidos y 
¡cciomes y Salseda- 
les incurran sus propenentos 

Hoy estamos frente al mien 
froñimeao con los cultores del 
apesturismo a rajatabla. 

A medida que aparecen fuer- 
tex resquebrajamientos en cl 
puesto logro del bienestar 
ral, ebtenóble por la aplicación 
del modelo, más extremos se 


vuelven <us defensores, a quienes 
no parece preocupardes incurrir 
en gmesos cubres y contindic- 
ciones, com tal de mantener a le 
tranza la defcara de <y modelo 

Un ejemplo clato de esta posi- 
ción la encontramos cn un artícn: 
lo publicado pgr El Observador 
el jueves 29 de febrero, donde ch 
nutor incurre en des cues inex- 
cusablex y varins generalizacio- 
nes que, que To menos, pueden 
calificarse de fuertemente eiscu- 
tíbles. 

Veamos primero las contra- 
dicciones: Al criticatM4 postura” 
de lo apo 
excesivos po pánte del d 
dor o comer 
que siel pre 
varla, el pue 
tendefa perjui 
ro. Esto es un error cler 
que el productor naci 
mente compite, en cl mercado de 
mferta, con el productor ext 
ro y el precio al consumá 
una variable que imancja el co- 
merciante y no el industrial puex 


_ TRIBUNA. 


éste compite en una efafía ante- 
sior dle da cadena. 

Otto cres fundamental ex asu- 
mir que com menos apertura y 
“boom” de convino, necesaria 
mente los necios al consumo hu- 
bieran crecido en un entomo de 
670% y no del 600% El pmecio 
que el mercado estaba dispuesto a 
pagar cra GONZ pues, si Imbicra 
estado dispuecto a pagar 670%, el 
puccio se hubiera sitwado a00 E 
nico caxo en que el precio hubic. 
1a podido situarse em 670% era a 
través de uma fuerte escasez de 
oferta, No escapa al público que 
«el nivel de es 
industria es de tal 


generar 
y les titi. 

zidas como verdades par de- 

mostrar la tesis del autor. 

La quimera es insistir, como se 
Mn hecho hasta cl hnrta7go en va- 
vios artículos, que los mercados 
som cristalinos afirmando 06 “al 


si un operador se apa- 
pia de márgenes exmbitantes es- 
í 4 la enteada de rivales que 
Neto pala? lor hará desapare- 

La realidad demuestra que 
echas factores defotman esta 
supuesta cristalinidad, una de 
ellas ex el costo de entrada y sali- 
da de un negocio versus la pre- 
existencia mer que en- 
tuuon bajo orar teglar y ya se 
encuenta aquí. 

La afinidad al riesgo también 
es un.motivo distorsivo de esta 
cristalinidad, pues wn operador 
externo puede ver al mercado 
como chico y riesgoso, mientras 
apre ed que se halla hmncrso ey €l 
y conti los gastos de inses 
amortizados hace décadas, lo 
analiza 


actividad solamente al csccimien- 
to de morgen justificando que 
geacias a ello avmentó e empleo 
del sector, es falar. Si la activi. 
alsal creciera en forma 

a igual margen, ln oferta también 


A A a 
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habría crecido mari 
tabilidad a través de 
absorción de gastos fijos y crenn- 
do empleo. 

También son discutibles los 
heneficios, que en el artículo <e 
dan per sentados, de tran<ferca- 
cia de mao de obra industrial 
mana de obra en el <ectos comes- 
cio, pues esto sóla sería ací, si em 
el cálculo agregado fos ingresos 
generador pue esta tansferencia, 
Tucran iguales e enperiores a los 
preexistentes. 

En conclusión, fas «eñales per- 
cíbidas de defensa con cualquice 
argumento nos picanuncia, al 
igual que To ocurrido en el pasa: 
alo, ed fracaso de un modelo ex. 
tuemásta, esta vez el de apor 
cu dupar del de cierre que, con 
cl moviniento de un pérblo ha 
Megado al extremo de una excila- 
ción, debiendo ubicarse en ed cu 
tres del tiempo en on justo me- 
dio: mi protección a wlteamza má 


apertura a mitranza 
OSCAR Aneto 


e 


